Q
O

)

Estrategias, técnicas e
ferramentas para
aumentar o retorno do
seu investimento

. B
7 (@) @]

o
®)
@

(

{
) @7
S o
'@
)8

=
‘\ \

°
)\ J [} [0)

@ & )

) i o
o M)

™) i

\_/
)

o0 9 @

<]

o
{
\
DN

O
(

o

o

. f‘ )
- &L BV ®
» s
: h v
N, .
. ’ ¢
o N .
/ A /
= N
K .
O
X

a &
4 o
[+]
[>]
(&
o =
: / ®s
D l\‘_
o

=
(o]
,‘( A,
\)o
[}
~a’0®

o)
D
©

) e©
)
(o]

) (
N
pe
Za o
{ \ |
Q
o
%0
7’

(o]
©

8082 05348958 58858787/08
2602540853495868 o897/087/08
84H2829361826086394612836432
2602540853485 /08

= 051285

L |
'NO NEGOCIO DE USADOS

® &

0:PODEF

° e
%
) o
oOo\_)
O
O

lc]
o
o
oo @o°
o




Va para www.menti.com e use o codigo 8
1157




Habitos dos
Consumidores

TECNOLOGIHA







o do “stock”
8 6 / nacional tem
0 mais de 91 dias

1-30 31-60  ©61-90 +91



151 dias

Média de dias em “stock”

Fonte: 7 IN DICATA



O “stock” mais recente
é mais barato que o
mais antigo

1-30 31-60

61-90

Fonte:




ﬁ 91 dias

em média para ajustar preco

Fonte: %) INDICATA



Maio 2019

4,2

Rotacao de stock média

N

Fonte: %) INDICATA



euros

20.000

18.000

16.000

14.000

12.000

10.000

tempo

preco de compra



Estamos a
desperdicar
muito dinheiro



PROCESSOS
PESSOAS
DADOS
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PREPARACAO &

ESTRATEGIA RECONDICIONAMENTO VENDA
2 A ] @ Segmento € 0-10k € 10k-15k | € 15k-20k | € 20k-30k
- OO ®

A - Pequenos 2

AVALIACAO GESTAO DO B - Inferior 5 4

& AQUISICAO ONLINE
C — Médio Inferior 2 3 1 1
D — Médio Superior 2

E - Executivos

F - Luxo

J - SUVs

M - MPVs

S - Desportivos

Comerciais

N
ESTRATEGIA Comerciante Independente




PREPARACAO &

ESTRATEGIA RECONDICIONAMENTO VENDA
=) A = S 4 Segmento € 0-10k € 10k-15k € 15k-20k € 20k-30k
» @@ @@
A - Pequenos 2
AVALIACAO GESTAO DO B - Inferior 14 14 1
& AQUISICAO ONLINE
C — Médio Inferior 6 37

D — Médio Superior

E - Executivos

F - Luxo
J - SUVs 17 5
M - MPVs 5 8

S - Desportivos

m-i] Comerciais
ESTRATEGIA Concessionario Multimarca




AVALIA(;AO
& AQUISICAO

=

AVALIA(;AP
& AQUISICAO

Que carros
comprar?

Quanto pagar
por eles?

A que preco
vender?

'MdS

Market
days
supply

2

CtM

Cost to
maket

3

PtM

Price to
maket




PREPARACAO &

3
ESTRATEGIA RECONDICIONAMENTO Pt M
il A = 2012/06 Peugeot 206 Hatchback 1.1 i Price to
5 portas Hatchback 5 seats = 1938-2010 = 1.1 44kW 60CV 1124com = Tracgdo dianteira = Manual 5
1 Passageiros maket
Avaliado por Sandra Sequerra
AVALIACAO GESTAO DO Data: Preco de venda / mercado:  Prego de Venda: EUR  Prego max. de compra: EUR  Prego de compra / Mercado:

3/maii2018 100% 6.414 4113 64%

& AQUISICAO ONLINE

83046 Km VA Tnl... N3 surieitn 2 TVA | 7]

O Indicata encontrou

85 206 1998-2009 e .
Criterios de pesquisa de concorrentes

32 5 portas Hatchback Alterar selecc3o
22 Concorrentes
22 Usados nos calculos Mercado | Toto o Portugel v
Gasolina
Estratégia de precos Sanderd E

6414  100. 33 31 3;113:‘& 7

EUR MODELO DENTICOS % VEICULCS VENDIOOS

Prego ce vends micis Prego oe vencs / mercaso
% Introduza o seu posicionamento EUR %
2avenda 32 vendioos
Exega e Prego Orima Daat Nielce Dizs
~ Exciuio  vendal - Km  Outras giferengas 32  Venogecor
AVALIACAO == | B = A b
= “%  1.3%0 7 200012 230.000 7 T -

& AQUISICAO




. PREPARACAO &
ESTRATEGIA RECONDICIONAMENTO

¥

) A =]
®© O©O® =

ER MODELO DOENTICOS % VEICULOS VENDOOS

AVALIACAO GESTAO DO
& AQUISICAO

ONLINE Imeizois 12moomyens  Hoje

Modelo
Peugeot 206 s
Opotituc - WM\.«M\W "
1993-2009
Idénticos .
5 poras Halcnoack K] 3
Gasoina
Mercado
Paseageiros =) . W 76
Peugeot
atise 77 M 67

O que & Market Days Supply?

Marke: Days Suoply MOS) € ums Sas meihores medices de Jesempenno 3 S£7 LS00 NO NEPOTIO T8 CaNTS USA00S Que IUsSYe 8 reiagho enve 8 oferis ¢ 8 procurs

COM Dase NO NIMEND 08 Ve ITUios Vendioos versus veltuics semeinanies Dars venda. Este racio MOSTS 8 SYACIVIC0E Ge UM 0eerminado veiuio DO's ele rasYels
numM 30 NOMEO QUETMOS GOS MESMOS VeItUios Ou Semeamies 3330 IISPCANES & QUATMCS Kram Vendicos NUM MErcaso.
NOS & Colcuiass OVITINGO 8 CS! QUaNTICadE e veioulos NO MErcaso Caguele 370, Marcs, modelo, verslo e © mesmo nivel Oe eQuUiDamento Ou Similer Dela madia
Oe vencas Jisria Nos OIMOs 45 gles. Por exempio, Se exisiem 200 Camos IQUS’S Ou Semenantes 8 venda NO MErCasO & NOS JIMCS 45 gias, 4 (QUaTO) Cames forem
Vengicos em MmAJIS DOr OIS (30 DarTCUIEY) N0 Mercado, entlo 200 sers OVIICO DOr 4 DErs Cerver UMS C0SCICa0E e MmeCimento de Mercado de 5O pars esse
Uma mégia de MOS de 60 pars © $30CK 20581 tem SI00 COMEIoVans Comd refendncia pars este Ingicaccr de Desempenno (KPP

AVALIACAO ———
& AQUISICAO




PREPARACAO &

ESTRATEGIA RECONDICIONAMENTO VENDA

AVALIACAO GESTAO DO
& AQUISICAO ONLINE

=

AVALIACAO
& AQUISICAO

Estratégia de precos  Sandard

6.414  100-

EUR

Dias para vender

Prego de venda inicial (100%)
EUR

Ajustamento de prego
planeado &%)

Depreciacdo sazonal
Nex S0 glas)

Prego de venda ao publico
orgamentado
3%)

Marketing 50 gles)

Juros 8% (50 sies)

Recondicionamento
Garantia

Lucro

IVA 239

Prego max. de compra EUR
B4

33

MOOELO

6.414

751

4.113

DENTICOS

[

31413 |7

84% VEICULOS VENDIDOS

Depreciacdo sazonal

Mostrar
mals

Mostrar oo bRt N
mals

Mostrar
mals

CtMm

Cost to
maket




PREPARAQI\O&
RECONDICIONAMENTO VENDA

AVALIAGAO GESTAO DO
& AQUISICAO ONLINE

ESTRATEGIA

=

AVALIA(;AP
& AQUISICAO

ke | stook | Gomta | Mamem | Peeto | yos
1-30 50% 84% 1.700 € 101% 60
30-60 35% 86% 1.000 € 98% 60
60-90 15% 88% 700 € 95% 60
+90 0% NA NA NA NA
NOTA: Valor médio de venda 10.000 €
Exemplo Stock Ideal




__ PREPARAGAO &
ESTRATEGIA

m =) O @
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GESTAO DO

AVALIACAO
& AQUISICAO ONLINE

A

PREPARACAO &
RECONDICIONAMENTO
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PREPARACAO &
RECONDICIONAMENTO

GESTAO DO
ONLINE

ESTRATEGIA VENDA

AVALIAGAO
& AQUISICAO

[

GESTAO DO
ONLINE

Dias em .~ Taxa Price to
Stock DOEEIEE Sl el conversao | Market alee
15 20};5?22’;18?5 2 160 | 5 3% 101% 75
15 | A 2O1§V\Tiugeﬁéf’08 310 | 6 1.9% 107% 45
2014 Mercedes-Benz o o
15 A Class A 180 CDI 80 40 50% 86% 120




PREPARACAO &

ESTRATEGIA RECONDICIONAMENTO Sumario de veiculos em stock
- . Dizs o2 shock Veiculos Megia Prego o2 Mercado Mieaia Market Days Supply Ve requersm 3 & !
I =N A W

1-30 10 95 7% a2 Acima do primeiro preco de mercado 1 0

61-90 2 99,4% 210

Stock antigo (>90 dias)
. 91s 1 99,5% 56 1
AVALIACAO GESTAO DO
& AQUISICAO ONLINE Todos 20 87,4% 82
Indicadores para os meus veiculos em stock
Merica Imal2018 12meses Hoje Mercao Hoje

-1

3 54 .
Rotaglo 54 e N N 89
Preco de . ) o
Mercado 98,5% MW 97,4 %o

Market
Days 10%‘-2
Supply

820

% acima
do

primeiro 429% - 50,0%
D Preco de

Mercado

Nlamero de

veiculos 21 ' W 20

GESTAO DO
ONLINE Comerciante Independente




PREPARACAO &

ESTRATEGIA RECONDICIONAMENTO Sumario de veiculos em Stock  Teiss = mass [ W || ven on Gemormtasto miia [w |
Discesik  Veiuios Miedia Prego 02 Mercam
1-30 32 97.7% 67 Acima do primeiro preco de mercado 1 5
3140 14 97.2% ST e 13
§1-90 10 94,0% 64
Preco n3o alterado recentemente (>80
. ~ 91+ 6 97.5% 105 dias) 2
AVALIACAO GESTAO DO
& AQUISICAO ONLINE Todos 62 971% 65 Stock antigo (>90 dias) 6
Indicadores para os meus veiculos em stock
Metrica 7mal2018 12 meses =0 Mercaco Hop
= 84 : M
Rotagdo 84 e 71
Preco de y 0
Mercado 97.1% . W 97.1%
Market
Days 799 65,0
Supply -
% acima s
do
D primeiro 250% = 24.2%
Preco de
—_— Mercado

Numero de
veiculos 24 - M 62

GESTAO DO
ONLINE Concessionario Multimarca




. PREPARACAO &
ESTRATEGIA RECONDICIONAMENTO

+ 78.000

AVALIACAO GESTAO DO
& AQUISICAO ONLINE

Malo 2019 Maio 2020

Rotacao de Stock




POR TEREM PARTICIPADO



AUTOROLA

Miguel Vassalo

Country Manager

Mobile: +351 938 553 744
Mail: mv@autorola.pt

#) INDICATA

PART OF AUTOROLA GROUP

Sandra Sequerra

Indicata & Solutions Business Unit Manager

Mobile: +351 925 299 243
Mail: sas @autorola.pt




